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Chuyên Viên Phát Triển Mạng Lưới Khách Hàng Doanh Nghiệp 
CÔNG TY TÀI CHÍNH TNHH MTV NGÂN HÀNG VIỆT NAM THỊNH VƯỢNG (VPBANK FC)

Nơi làm việc: HCM,Đồng Nai,Tây Ninh,Long An
Loại hình công việc: Toàn thời gian cố định
Mức lương: 8,000,000 - 15,000,000 VND

  Kinh nghiệm
2 năm
  Cấp bậc
Nhân viên
  Số lượng
01
  Trình độ học vấn
Cao đẳng trở lên

Ngành nghề
Ngân hàng/ Tài ChínhQuản trị kinh doanhTiếp thị - Quảng cáo

Mô tả công việc
1. Tiếp xúc, bán sản phẩm và chăm sóc khách hàng 
- Tìm kiếm, tiếp xúc khách hàng là chủ các doanh nghiệp; phát triển khách hàng tiềm năng và khách hàng mới. 
- Quản lý, chăm sóc, xử lý phản ánh và giữ mối liên hệ thường xuyên với Doanh nghiệp 

2. Đề xuất cung cấp sản phẩm dịch vụ 
- Phân tích đánh giá năng lực khách hàng (đi thực tế, kiểm chứng thông tin) 
- Đề xuất cấp sản phẩm dịch vụ và bảo vệ đề xuất với cấp phê duyệt; 

3. Quản lý Danh mục khách hàng được giao phụ trách 
- Theo dõi hoạt động kinh doanh 
- Nhận biết rủi ro 
- Giám sát thực thi các cam kết của khách hàng 

4. Các biện pháp, công việc khác để tăng chất lượng, hiệu quả kinh doanh, hoạt động của đơn vị và doanh thu hoạt động từ nhóm khách hàng được giao.
Yêu cầu công việc
- Tốt nghiệp Cao đẳng, Đại học chuyên ngành Tài chính ngân hàng, Ngoại thương, Kinh tế hoặc lĩnh vực liên quan 
- Có mối quan hệ với nhiều doanh nghiệp, công ty 
- Hiểu rõ về kinh doanh và hoạt động doanh nghiệp 
- Kỹ năng bán hàng và thuyết phục tốt 
- Kỹ năng giao tiếp và làm việc nhóm tốt 

*Ưu tiên ứng viên có kinh nghiệm: FMCG, TC-NH
Yêu cầu hồ sơ
- Sơ yếu lý lịch
- CMND+ HK công chứng 
- 2 ảnh 3*4 
- Bằng cấp+ bảng điểm (photo công chứng) 
- Thông tin ứng viên và các form giấy tờ liên quan.
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